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投资者关系活动类

别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 ☐业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

☑现场参观

☐其他

参与单位名称及人

员姓名

天风证券丁瑞仪；鹏扬基金王雪刚；阿凡达投资曹伟；东方财富证券崔晓倩、

王依依

时间 2025-2-27

地点 可孚医疗会议室

上市公司接待人员

姓名

董事/副总裁/董事会秘书薛小桥；投资者关系经理罗晓旭

投资者关系活动主

要内容介绍

1、公司未来 AI+应用方向及规划是怎样的？

答：公司很早就在关注 AI 技术与医疗健康的融合创新，目前已完成

DeepSeek 开源大模型的接入与本地化部署。产品端，公司将在呼吸机、制氧机、

动态血糖仪、血压计、胎心仪、助听器等系列产品深度应用 AI 技术，大幅提升

产品的智能化水平。智能化产品通过人机交互，精准分析用户健康数据，形成

成涵盖疾病预警、健康干预、运动饮食建议等个性化健康管理方案，促进健康

管理的个性化和精准化。

运营端，公司利用大数据技术，优化营销资源配置模型，提升渠道转化率。

公司通过引入 AI 客服、数字人直播等，可快速响应并解决用户问题，提升用户

体验与运营效率。未来，公司将持续推动 AI 与医疗健康的深度融合，致力于打

造智能化、便捷化的健康管理生态，引领行业创新发展。

2、国补对销售端影响如何？

答：各省基本都出台了医疗器械补贴政策，且需要以当地企业为主体进行

申报。同时各省份在补贴品类、执行方式及覆盖范围上存在一定差异。整体上，

国补对销售端有一定刺激作用，但是对业绩影响较小。



3、2025 年公司产品战略，大单品突破方向？

答：公司定位为全生命周期个人健康管理领先企业，拥有丰富的产品线，

目前公司已有数十个单品线上销售排名领先。未来，公司将继续推进品类聚焦

策略，从研发上推动产品迭代升级，在生产上提升产品品质、降低生产成本，

在销售上不断提升产品市占率和品牌影响力，提升核心产品收入规模和市占率，

不断完善产品梯队建设。

4、2025 年海外布局规划？

答：公司已成立海外 B2B 业务和 B2C 业务，凭借卓越的产品质量与创新技

术，产品远销亚洲、美洲、欧洲和非洲 4 大洲 60 多个国家和地区，受到了全球

消费者的广泛认可，近年来海外销售额持续增长。

2025 年，公司将进一步深化出海战略布局，依托可孚医疗、上海华舟和吉

芮医疗三个主体，加大核心战略客户的开发、拓展和维护，并发掘更多新的市

场客户和应用领域，完善全球销售网络，将中国制造的高性价比医疗器械产品

销往全球，服务更多家庭和人群！

5、健耳听力 2024 年情况及 2025 年拓展规划？

答：2024 年听力业务销售规模有较好增长，但整体仍处于战略性投入，有

一定亏损。2025 年，公司将基于市场环境的变化，适时调整新店拓展节奏，重

点强化存量门店业绩的提升，拓宽获客渠道、提升进店转化率，提升经营效率，

提质增效、控费增效，逐步改善门店盈利能力。

公司长期看好中国听力市场的发展前景，将坚持既定的战略规划方向，致

力于打造国内规模领先、服务能力卓越的听力连锁品牌。同时审慎应对短期压

力与风险，动态制定短期经营策略。

附件清单（如有） 无


